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Siegfried Hakelberg, Vertriebsleiter Mercateo Gruppe

DIE PERFEKTE KOMBINATION FÜR DEN 
ÖFFENTLICHEN EINKAUF

MARKTPLATZ UND VERNETZUNG –
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Über uns – Das Unternehmen
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Die Mercateo Gruppe in Zahlen

International Mitarbeiter

> 600 Mitarbeiter

Kunden

100 Mio. Artikel
(Summe aller

Marktplätze in Europa)

Produkte

> 700 Anbieter
> 50 Systempartner

Gegründet 2000
in München

Made in Germany

> 100.000 aktive 
Geschäftskunden

Partner

in 14 europäischen
Landesgesellschaften
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Lieferantenbewertung und Qualitätsmanagement
Lieferantenmanagement auf dem Mercateo-Marktplatz
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Mercateo ist eine B2B-Beschaffungsplattform  für
indirekte Bedarfe. Funktionen wie Kataloghosting  von 
Kunden eigenen Lieferanten und/oder Nutzerverwaltung 
ermöglichen Einkäufern, Prozesse effizient und 
ressourcenschonend abzuwickeln.

Unite ist ein neutrales B2B-Netzwerk, in dem Einkäufer 
ohne großen IT-Aufwand ihre Geschäftsbeziehungen zu  
Lieferanten digital abbilden können. Alle 
Transaktionsprozesse werden digital, einheitlich und 
effizient abgewickelt.

Mercateo Beschaffungsplattform Unite Network

Die Mercateo Gruppe und ihre Plattformen
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Einhaltung von 
Vergaberichtlinien

Die Notwendigkeit
manuelle Prozesse durch

digitale Prozesse zu 
verschlanken

Transparents in den 
Beschaffungsvorgängen
und Nutzerzufriedenheit

erhöhen

Herausforderungen im
öffentlichen Einkauf u.a.
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Erfahren Sie in weniger als 2 Minuten, wie Sie durch die Digitalisierung die 
durchschnittlichen Einkaufsprozessen von ca. 100 € um über 50% senken können.

http://www.einsparpotenziale-entdecken.de/
https://www.mercateo.com/corporate/info/mercateo-htwk-studie-2017/

Prozesskostenrechner
HTWK Studie

http://www.einsparpotenziale-entdecken.de/
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Wie kommen Sie Schritt für Schritt
zu einem digitalen, einheitlich und effizienter Einkauf?
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Vergabe-Blöcke

Wiederkehrende und spezielle Bedarfe Randbedarfe/EinmalbedarfeVolumenbedarfe

Lieferanten | Alternativen
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Direktauftrag < 1000,-€u.a. freihändige VergabeAusschreibungen

Vergabestruktur in der Beschaffung ( VOL/A)

MarktplatzNetzwerk

HändlerTransakteur
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Iregular requirements

Vergabe-Blöcke
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Lieferanten

Mercateo Shop

Einheitlicher digitaler Prozess ,
Nutzerverwaltung mit Bestellwertgrenzen

Erhöhung der Transparenz

Marktplatz

Direktauftrag < 1000,-€u.a. freihändige VergabeAusschreibungen

Ausschreibungen
Lieferanten konsolidieren

Vergabestruktur in der Beschaffung ( VOL/A)

Wiederkehrende und spezielle Bedarfe Randbedarfe/EinmalbedarfeVolumenbedarfe

> 700 Lieferanten mit
23 Mio. Artikeln in D.
90.000 Produktkategorien
Schelle und einfache Suche
Mehrere Lieferanten für ein
Produkt

Preis- und 
Produktvergleich
Nutzerverwaltung-
u. Reportingtool
1 Kreditor
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Iregular requirementsWiederkehrende und spezielle Bedarfe RandbedarfeVolumenbedarfe

Vergabe-Blöcke
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Lieferanten

Mercateo Shop

Maverick Buying eliminieren, über einfache Nutzeroberflächen
auf eine große Produktauswahl zugreifen

Marktplatz

Direktauftrag < 1000,-€u.a. freihändige VergabeAusschreibungen

Ausschreibungen
Lieferanten konsolidieren

Direkte Integration

Vergabestruktur in der Beschaffung ( VOL/A)

> 700 Lieferanten mit
23 Mio. Artikeln
90.000 Produktkategorien
Schelle und einfache Suche
Mehrere Lieferanten für ein
Produkt

Preis- und 
Produktvergleich
Nutzerverwaltung-
u. Reportingtool
1 Kreditor

Ausschreibungs-Kataloge
einbinden
Katalogverwaltung
Einh. Nutzeroberfläche
Kat.übergreifende Suche
Reportingtool
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Iregular requirementsWiederkehrende und spezielle Bedarfe RandbedarfeVolumenbedarfe

Vergabe Blöcke
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Lieferanten

Mercateo Shop

Maverick Buying eliminieren, über einfache Nutzeroberflächen
auf eine große Produktauswahl zugreifen

Marktplatz

Direktauftrag < 1000,-€u.a. freihändige VergabeAusschreibungen

Ausschreibungen
Lieferanten konsolidieren

Direkte Integration Unite Netzwerk

Vergabestruktur in der Beschaffung ( VOL/A)

> 700 Lieferanten mit
23 Mio. Artikeln
90.000 Produktkategorien
Schelle und einfache Suche
Mehrere Lieferanten für ein
Produkt

Preis- und 
Produktvergleich
Nutzerverwaltung-
u. Reportingtool
1 Kreditor

Ausschreibungs-Kataloge
einbinden
Katalogverwaltung
Einh. Nutzeroberfläche
Kat.übergreifende Suche
Reportingtool

Digitale Nutzung
von Lieferanten im
App-Store
Regionalität
eigene Lieferanten
integrieren

1:1 Preise abbilden
Preis-und 
Produktvergleiche
Nutzerverwaltung
Übergreifende
Suche
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Mercateo Nutzungsszenarien
Schrittweise Systemintegration

2. Anbindung an das Kundensystem                 
(SAP..) via OCI-Schnittstelle

3. Integration in das 
Kundensystem via API

1. Web only - ohne Anbindung 
an Systeme des Kunden
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Einstieg über die Mercateo Beschaffungsplattform

Webbasierte Lösung
Wie sieht es aus?

Marktplatz
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Rechnungsprozesse im B2G
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Schritt

1
Schritt

2

Nutzung des B2B Marktplatzes für die Direktkauf bis 1.000 €
§ 23 Mio. Artikel – eine Rechnung
§ Verwaltung aller Nutzer mit Budgetgrenzen 

und Freigabeprozessen
§ Bestellarchiv mit Excel-Export für Auswertungen

Erweiterung um eigenes Lieferantennetzwerk: für ausgeschriebene Lieferanten/Produktguppen
§ Umfassender B2B-Marktplatz wie in Option 1
§ Integration ausgeschriebener Lieferanten/Produktgruppen
§ Sichtenverwaltung und Warengruppenmapping
§ Preisvergleich der ausgeschriebenen Produkte zum offenen Marktplatz
§ Katalog-Verwaltungstool

Schritt

3
Erweiterung durch Integration des Unite B2B-Netzwerks
§ Aufbau auf Option 1+2 
§ Eigene Lieferanten erhalten über Unite AppStore zusätzliche Reichweite über eigene Beschaffung hinaus
§ Im Netzwerk vorhandene Lieferanten können flexibel zusätzlich genutzt werden
§ Verhandelte 1:1 Bedingungen und Beziehungen bleiben
§ Öffentliche Beschaffung wirkt als Trigger für den Weg regionaler B2B-Beziehungen in die Digitalisierung

Rollout-Versprechen
Vom Tag 1 an erleben die Nutzer Vorteile

§ Marktrecherche, Preis- und Produktvergleiche
§ Reduzierung der Prozesskosten und Erhöhung der 

Transparenz
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Referenzen

Mercateo bietet ein umfassendes Sortiment, eine 
ausführliche Beschreibung sowie Darstellung der 
Artikel und somit eine gute Vergleichbarkeit der 
Produkte. Für uns ist es ein großer Vorteil, 
Sortimente unserer Stammlieferanten mit 
Sonderkonditionen als Kataloge listen zu können. 
Somit kann den Anwendern ein großes C-Artikel-
Sortiment zur Verfügung gestellt werden, ohne 
dass eine aufwendige Stammdatenpflege nötig ist.
Kerstin Groß,
strategisches Beschaffungsmanagement, Uniklinik Köln

Der Einkauf über Mercateo bietet uns einen 
effizienten Beschaffungsprozess und schafft 
Transparenz. Die komfortable Suche über alle 
gehosteten Kataloge und der direkte 
Artikelvergleich auf einer Plattform bieten dem 
Anwender klare Vorteile für seine tägliche Arbeit.
Karen Heinzel,
Abteilungsleiterin Zentraler Einkauf, Uniklinikum Bonn
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„Leipzig vernetzt“ ist eine Initiative der Stadt 
Leipzig zur Vernetzung lokaler Unternehmen. 
Sie ermöglicht großen und kleinen Firmen 
einen einfachen Einstieg in die Digitalisierung 
und stärkt nachhaltig die Wirtschaft vor Ort. 
Wie wichtig eine robuste lokale Wirtschaft mit 
kurzen und zuverlässigen Lieferwegen ist, 
haben die vergangenen Monate deutlich 
gezeigt.

Das Angebot ist hier, die Nachfrage ist hier –
„Leipzig vernetzt“ bringt beides unkompliziert 
und digital zueinander. Die technische 
Infrastruktur für „Leipzig vernetzt“ stellt die 
Mercateo Gruppe aus Leipzig mit ihrem B2B-
Netzwerk Unite zur Verfügung.

Eine Kooperation von

Wir bringen lokale Unternehmen zusammen
Digitale Initiative „Leipzig vernetzt“
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DANKE FÜR IHRE 
AUFMERKSAMKEIT.
Siegfried Hakelberg
Vertriebsleiter

siegfried.hakelberg@mercateo.com
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HABEN SIE 
FRAGEN?


