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2Stand:

Herzlich Willkommen zu unserem Bieter All-In!
In wenigen Augenblicken geht es los!
 Ihr habt nun die Möglichkeit, Euch mit der Konferenzsoftware vertraut zu machen. 

Bitte sprecht uns über den Chat an, solltet Ihr technische Probleme haben.

 Schaltet bitte solange Ihr keinen Beitrag leistet Euer Mikrofon aus.

 Bei Wortmeldungen hebt gerne die Hand oder meldet Euch im Chat. Die 
Moderation wird Euch dann zu Eurem Beitrag auffordern. Denkt bitte daran, Euer 
Mikrofon einzuschalten.

 Im Chat könnt Ihr auch an einzelne Teilnehmer*innen Nachrichten schreiben –
nutzt gerne die Gelegenheit, virtuell Eure „Visitenkarten“ zu tauschen und ins 
Gespräch zu kommen.

KOINNO Bieter All-In26.04.2023



3Stand:

Unsere KOINNO-Angebote für innovative 
Unternehmen

Wissenswertes rund um die 
Zusammenarbeit mit dem 
öffentlichen Sektor

www.koinno-bmwk.de

26.04.2023 KOINNO Bieter All-In 

http://www.koinno-bmwk.de/
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KOINNO ROADSHOW 
mit der Auftragsberatungsstelle Sachsen

am 3. Juli 
von 16:00 bis 18:00 Uhr
Digital

Meldet euch schon jetzt zu unseren 
zukünftigen Veranstaltungen an: 



Friederike Mang

Potenziale und 
Herausforderungen 
innovativer öffentlicher 
BeschaffungWir

gestalten
Zukunft

26.04.2023

© PantherMedia / Tevalux11
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KOINNO

Das Kompetenzzentrum innovative 

Beschaffung (KOINNO) wurde am 1. März 

2013 vom Bundesministerium für 

Wirtschaft und Klimaschutz (BMWK) 

eingerichtet.
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Öffentliche Auftraggeber sollten die öffentliche 
Auftragsvergabe strategisch optimal nutzen, um Innovationen 

voranzutreiben.1

1Richtlinie 2014/24/EU des Europäischen Parlaments und des Rates vom 26. Februar 2014 über die öffentliche Auftragsvergabe, 
Art 47

Strategische Perspektive
Öffentliche Beschaffung

Potenziale und Herausforderungen innovativer öffentlicher Beschaffung
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Ziele und Vorgehen
Zwei Ansätze, um Innovationen voran zu bringen

Potenziale und Herausforderungen innovativer öffentlicher Beschaffung

Behörden

Innovatives 
Beschaffungswesen:

Prozesse und 
Organisation

Unternehmen

Beschaffung von 
Innovationen:

Innovative Produkte und 
Dienstleistungen
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Potenziale für Unternehmen

Der öffentliche Sektor Deutschlands
ist ein großer und wachsender Markt.

Reputation hat einen hohen
Stellenwert im öffentlichen Sektor.

Die Erneuerung des öffentlichen
Sektors verbessert die Marktchancen
für Innovationen.

Potenziale und Herausforderungen innovativer öffentlicher Beschaffung
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Herausforderungen

Bürokratie

Überblick

Ressourcen

Potenziale und Herausforderungen innovativer öffentlicher Beschaffung



Kontakt
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Friederike Mang
Fachberaterin Innovation

+49 211 6214-8613
friederike.mang@vdi.de
vditz.de

https://www.linkedin.com/company/vdi-technologiezentrum-gmbh/
https://twitter.com/technikzukunft
mailto:friederike.mang@vdi.de


Die vorkommerzielle 
Auftragsvergabe (Pre-Commercial-
Procurement) meistern
Bericht aus der Praxis

Berlin, 25.04.2023



Innovat iv. Daten-kompetent . Vernetzt . 

Das Daten-Kompetenzzentrum Städte und Regionen DKSR befähigt 
Städte und kommunale Unternehmen mit einer einzigartigen Kombination 
aus Expertise, Technologie und Service dazu, aktuellen Herausforderungen 
nachhaltig digital zu begegnen: 

Datenkompetenz Datenplattform Data 
Intelligence Data Community

Wir unterstützen 
strategisch und operativ, 
die Wertschöpfung aus 
Daten zu erschließen.

Wir beraten und begleiten
Sie in der Entwicklung und 
schulen Ihre Mitarbeiter.

Wir stellen eine hoch-
performante Open-

Source Datenplattform 
bereit und betreiben sie 

auf Wunsch in einer 
sicheren Cloud.

Wir binden mit Ihnen 
Datensätze an, 

entwickeln Metriken, 
erkennen Muster und 

setzen digitale 
Anwendungen um.

Wir bringen Sie mit 
anderen Akteuren 

zusammen, die an den 
gleichen Themen 

arbeiten und erschließen 
für Sie die Synergien, die 

sich daraus ergeben.

Gründung: 2021
Hauptsitz: Berlin
Rechtsform: GmbH
Mitarbeitende: 20

DKSR STELLT SICH VOR

25.04.2023 Daten-Kompetenz für Städte & Regionen



25.04.20233 Daten-Kompetenz für Städte & Regionen Gareth Patz / Unsplash

Antr ieb für  vorkommerzielle Auftragsvergabe (PCP): 
Das “ Valley of Death”  überbrücken



 “Stadt ist Teil des Modellprojekte Smart 
Cities Förderporgamms

 Stadt Freiburg im Breisgau befand sich 2022 
in der Prototyp-Phase für den 
„DATEN:RAUM:FREIBURG

Ziele
 PCP zur Entwicklung innovativer und 

bedarfsgerechter Lösungen als Prototyp
 Basis schaffen für die Ausschreibung zum 

Daten:Raum:Freiburg
 Risiken und Kosten zwischen Stadt und 

Unternehmen teilen

25.04.2023 Daten-Kompetenz für Städte & Regionen4

DATEN:RAUM:FREIBURG
Ein Prototyp für  Freiburg



Theor ie vorab: Wie funkt ioniert
die Vorkommerzielle Auftragsvergabe (PCP)?

25.04.20235 Daten-Kompetenz für Städte & Regionen

Quelle: KOINNO



Ans Eingemachte: 
Die Basisanforderungen der  Ausschreibung

6 Daten-Kompetenz für Städte & Regionen

 Aufgliederung der 
Ausschreibung in
 Basisanforderungen und 
 Use Case spezifische 

Anforderungen

 Anwendung der MoSCOW-
Kriterien
− MUST
− COULD
− SHOULD/WOULD 



Ziel: Einführung eines digitalen Prozesses zur 
Vergabe von städtischen Grundstücken

 Detaillierter Use Case Steckbrief
 Gliederung der Anforderungen nach 

Zwischenziel 1, 2, und Endergebnis
 Anforderungen nach „Bausteine“, 

Lieferobjekt, Erwartungen
 Kombination der einzelnen Anforderungen 

mit MoSCOW-Kriterien

25.04.2023 Daten-Kompetenz für Städte & Regionen7

Use Case 1 : 
Vermarktungsplattform



Daten-Kompetenz für Städte & Regionen

 Ausgangspunkt: 
Datenlage für Verkehrsplanung unzureichend

 Ziel: 
Datenplattform zur Erfassung, Verarbeitung 
und Nutzung von Live-Daten um 
datengetriebene Planung zu ermöglichen

25.04.2023 Hier steht eine Fußzeile8

Use Case 2: Live-Daten
für  Verkehr



25.04.20239 Daten-Kompetenz für Städte & Regionen

Hürden in der  vorkommerziellen Vergabe 

Komplexe Ausschreibungsanforderungen, die verschiedenste Expertisen benötigte

Hoher Aufwand in der Erstellung des Angebots

Unsicherheit und viele offene Fragen auf Grund des Vergabeformats

Kosten für die Entwicklung müssen z.T. vom Auftragnehmer mitgetragen werden



Der Weg zum Erfolg

25.04.202310

 Auswahl starker Konsortialpartner:

 Koordinierung des Konsortiums 
(Bechtle AG)

 Zusätzliche Expertise für die 
Use Case 1 (immovativ GmbH) 
und Use Case 2 
(VirtualCitySystems GmbH)

 Kombination aus robusten 
bestehenden Tools und deren 
bedarfsgerechter Erweiterung in 
Anpassung die Anforderungen des 
Projekts. 

Daten-Kompetenz für Städte & Regionen



Unser Fazit

25.04.202311

 Enge Zusammenarbeit mit dem 
Auftraggeber

 Besseres Verständnis für bestehende 
Infrastruktur, aber auch für die Ziele der 
Stadt

 Schaffung einer gemeinsamen Basis
 Grundstein für die öffentliche 

Beschaffung, die dem PCP im Normalfall 
folgt 

 Weiterentwicklung des Produkts im 
Wettbewerb

Vorteile

 Entwicklung des Prototypen muss auf 
Auftragnehmer ko-finanziert werden 
(zwischen 50 und 70 %)

 Wenn bereits eine solide Lösung 
besteht (über Prototyp hinaus), dann 
bedeutet das für das Unternehmen 
Mehraufwand

Nachteile

Daten-Kompetenz für Städte & Regionen



Lea Hemetsberger
Bid & Relationship Manager
E-Mail: lea.hemetsberger@dksr.city

Fragen?

mailto:lea.hemetsberger@dksr.city


Friederike Mang

Unterstützung durch 
KOINNO:
Informations-, Beratungs- und 
Zertifizierungsmöglichkeiten

26.04.2023

© PantherMedia / Tevalux11

Wir
gestalten
Zukunft
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Vom Einsteiger zur Expertin
KOINNO Angebote

Unterstützung durch KOINNO

informiert

Webseite 
Newsletter

Veranstaltungen

erklärt

Toolbox 

Playbook

bildet

E-Learning

berät

Beratung

in der Praxis

Praxisbeispiele

zertifiziert

Zertifizierung

vernetzt

KOINNOvations-
platz
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KOINNO Webseite und Newsletter
KOINNO informiert

 Alle wichtigen Informationen aktuell und 
auf einen Blick

 Beschaffung in Deutschland und 
der EU

 KOINNO Services
 Veranstaltungen
 Publikationen 

Unterstützung durch KOINNO

informiert erklärt bildet berät in der Praxis zertifiziert vernetzt

Anmeldung und weitere Informationen finden Sie unter:
https://www.koinno-bmwk.de/newsletter-anmeldung

https://www.koinno-bmwk.de/newsletter-anmeldung/


4

KOINNO Toolbox
KOINNO erklärt

 Werkzeuge und Arbeitshilfen für die 
innovative öffentliche Beschaffung

 Erläuterung wichtiger Tools und Methoden 
(z.B. zur Innovationspartnerschaft)

Unterstützung durch KOINNO

informiert erklärt bildet berät in der Praxis zertifiziert vernetzt

Hier geht’s zur Toolbox: 
https://www.koinno-bmwk.de/oeffentliche-
auftraggeber/toolbox

https://www.koinno-bmwk.de/oeffentliche-auftraggeber/toolbox/
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KOINNO Playbook
KOINNO erklärt

 Starthilfe für Startups und innovative KMU zum 
Thema öffentliche Beschaffung

 Tipps und Checklisten zur Erschließung des 
öffentlichen Sektors

Unterstützung durch KOINNO

informiert erklärt bildet berät in der Praxis zertifiziert vernetzt

Guides und Checklisten finden Sie hier:
https://www.koinno-bmwk.de/startups-innovative-
kmu/playbook

https://www.koinno-bmwk.de/startups-innovative-kmu/playbook
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KOINNO E-Learning
KOINNO bildet weiter

 Grundlagenwissen zur innovativen öffentlichen 
Beschaffung

 Vier Module

 Einführung in die öffentliche Beschaffung
 Chancen und Herausforderungen
 Grundlagen des Vergabeprozesses
 Erfolgsfaktoren im Bewerbungsprozess

Unterstützung durch KOINNO

informiert erklärt bildet berät in der Praxis zertifiziert vernetzt

Weitere Informationen unter:
https://www.koinno-bmwk.de/koinno/publikationen/

E-Learning speziell für Unternehmen ab Mitte 2023 verfügbar

https://www.koinno-bmwk.de/koinno/publikationen/
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KOINNO Publikationen
KOINNO in der Praxis

 Publikationen

 Fachpublikationen
 Politische Strategien
 Videos, Infografiken etc.

 Praxisbeispiele

 Erfahrungen von öffentlichen Auftraggebern und 
Unternehmen

Unterstützung durch KOINNO

informiert erklärt bildet berät in der Praxis zertifiziert vernetzt

Alle Praxisbeispiele unter:
https://www.koinno-bmwk.de/koinno/publikationen/

Kostenlos downloaden:
https://www.koinno-bmwk.de/koinno/publikationen/

https://www.koinno-bmwk.de/koinno/publikationen/
https://www.koinno-bmwk.de/koinno/publikationen/
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KOINNO-Zertifizierung
KOINNO zertifiziert

 Dreistufiges Zertifizierungsprogramm

 Offizielle Auszeichnung Ihrer Erfolge im Bereich der 
innovativen öffentlichen Beschaffung

Unterstützung durch KOINNO

informiert erklärt bildet berät in der Praxis zertifiziert vernetzt

Weitere Informationen unter:
https://www.koinno-bmwk.de/oeffentliche-auftraggeber/zertifizierung/

Zertifizierung als innovative Anbieter ab Mitte 2023

https://www.koinno-bmwk.de/oeffentliche-auftraggeber/zertifizierung/


9

KOINNOvationsplatz
KOINNO vernetzt

 Leichtere Markterkundung

 Bedarfe öffentlicher Auftraggeber werden 
mittels Challenges sichtbar

 Unternehmen präsentieren ihr innovativen 
Lösungen 

Unterstützung durch KOINNO

informiert erklärt bildet berät in der Praxis zertifiziert vernetzt

Hier geht’s zum KOINNOvationsplatz: 
https://app.koinnovationsplatz.de/

https://app.koinnovationsplatz.de/


Kontakt
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Friederike Mang
Fachberaterin Innovation

+49 211 6214-8613
friederike.mang@vdi.de
vditz.de

https://www.linkedin.com/company/vdi-technologiezentrum-gmbh/
https://twitter.com/technikzukunft
mailto:friederike.mang@vdi.de
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